mm= HOJA DE TRABAJO
"= PARA LA GENERACION

DE OPORTUNIDADES
DE VENTA

Independientemente de que sea un cupon, un ebook o un webinario, solo
CREAR U NA necesitas una oferta para comenzar a generar oportunidades de venta.
Compartiremos distintas maneras en las que puedes reutilizar esta oferta
O FE RTA en los pasos siguientes. También te ofrecemos una plantilla de ebook
gratuita que puede ayudarte a comenzar; haz clic aqui para obtenerla.

Elabora una pagina de destino exclusiva (Que también se

CREAR UNA PAGINA conoce como “micrositio”) para tu oferta final. Asegurate
DE DESTINO Y UN de incluir un formulario en la pagina de destino que los
FORM U LAR|O visitantes deberan completar para obtener a cambio la

oferta que les prometiste.

Para que tus oportunidades de venta puedan

CREAR UNA PAG |,NA O recibir la oferta por la que completaron el
CORREO ELECTRONICO formulario, deberas redireccionarlas a una pagina
DE AG RADEC| M| ENTO de agradecimiento que contenga esa oferta o

enviarselas a través de un correo electrénico.

PROMOCIONAR LA fflora quzya has creado. la oferta 'y esté
ista para descargar, empieza a promocionar
OFERTA CON CTA la URL de la pagina de destino a través

DE CANAL de tus distintos canales de difusion.

Escribe varias publicaciones en el blog Prueba con distintas opciones de
que incluyan un tema o idea que se targeting en tus campafias de pago
relacione con tu oferta. Cada vez por clic (PPC) para usar la oferta de
que publigues un articulo, puedes diversas maneras. Esto te ayudara

agregar una CTA que redireccione a generar mas oportunidades
a la misma oferta. de venta, al mismo tiempo que
descubrirds qué opciones
funcionan mejor.

Comparte la oferta varias veces

en tus canales de redes sociales

presentando distintos fragmentos
por vez. Por ejemplo, si tu

oferta incluye 10 consejos,
comparte uno por dia.



https://blog.hubspot.es/marketing/plantillas-para-hacer-ebooks-gratis
https://www.hubspot.es/products/marketing/landing-pages

